medio: CHANNEL PARTNER

seccion: NOTICIAS

SIE PRESENTA SU PLAN DE CERTIFICACION PARA EL CANAL
La formacion on-line y las pastillas formativas en video son las novedades mas
destacadas.
; SIE ha presentado a su canal de distribucion su
nuevo plan de certificacion 2010. Plan de
certificacion, seminarios especificos sobre
aplicaciones verticales y herramientas de
programacién, asi como nuevas pastillas
formativas en video sobre aspectos muy
especificos de la aplicacion de gestidn,
conforman el ndcleo de este nuevo plan de
certificacion que es considerado estratégico
como elemento de generacién de valor para el
canal de distribucién.

: Para el fabricante de software la formacion
continuada de sus partners es clave para reforzar su posicion competitiva en el
sector, tanto a nivel técnico como comercial, asi como conseguir un canal de distribucidon
sdlido, muy profesionalizado y que aporte a sus clientes una gran calidad en los servicios de
valor anadido que se les ofrece. Formacion integral, intensa y continuada son las premisas
sobre las que se ha desarrollado el huevo programa formativo.

El primer nivel, planificado para las nuevas incorporaciones a su canal, estd muy centrado en el
perfecto conocimiento de las funcionalidades y posibilidades que ofrece Nexus ERP, asi
como una formacién intensa sobre aspectos comerciales y de marketing de rapida aplicacion.

En una segunda fase el plan de certificacion se centra en las herramientas de programacion
que SIE ofrece a sus partners para la migracién y parametrizacion de Nexus ERP. Como
colofon al plan de certificacion se han disefiado pastillas formativas para dominar las diferentes
soluciones sectoriales y verticales que SIE tiene en el mercado. La conjuncion de estos tres
niveles es el que debe aportar al canal de distribucién de SIE las herramientas necesarias para
competir con garantias en un sector tan dificil como es el del software de gestion.

Desde Octubre del afio pasado, SIE ha puesto en marcha un programa de formacion on-
line que ha de permitir un mayor acceso a los planes de formacion de la compania para
aquellos partners para los que la formacién presencial supone una traba y un problema acudir
a los seminarios que se realizan mensualmente en las instalaciones del fabricante.

Los seminarios de formacion de SIE, tanto presenciales como on-line o por pastillas formativas,
son completamente gratuitos y estan disponibles para las tres categorias de distribui-
dores que forman la red de partners de la empresa, dependiendo de su grado de asistencia a los
diferentes seminarios y de la implicaciéon comercial y técnica de cada uno de ellos. Distribuido-
res Certificados, Distribuidores de Valor Afadido y Distribuidores de Punto de Venta.

Para este afio 2010 SIE incrementa su formacion gratuita, anadiendo pastillas formativas
especializadas, en formato video, que los distribuidores certificados pueden descargarse
cuando deseen y planificar su propio programa formativo con SIE.

El beneficio de adherirse al Plan de Certificacion de SIE es la posibilidad de obtener un
mayor margen comercial en las operaciones que se realicen, acceder a la informacion
corporativa de la compafiia, entrada al area reservada para el canal en la Web de SIE,
colaboracidn total y personalizada en organizacidn de jornadas, eventos y acciones de
marketing, acceso preferente en el Servicio de Atencion al Distribuidor y disponibilidad
inmediata de las herramientas de programacion que el fabricante pone a su disposicién para
potenciar el valor de los servicios del partner.




