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Sie Convoca A Su Canal En Madrid Y Barcelona Para
Presentar La Version 8 De Su Erp Nexus

El Fabricante Nacional De Software De Gestion Sie (sistemas De Informacion
Empresarial) Ha Convocado A Su Canal De Distribucién Para Presentarles
Oficialmente La Nueva Yersion 8 De Su Erp Nexus Y Su Estrategia De Negocio
Para Un Entorno De Crisis En Este Ano 2009.

Bajo el titulo “Nuevos tiempos, nuevas estrategias”, SIE celebrara con su canal dos jornadas
que se celebraran el martes dia 24 de Marzo en Madrid y el martes 31 de Marzo en
Barcelona, y a las que se espera que asista el B0% de su canal

En esta cita SIE mostrara a sus partners |as principales novedades introducidas en su ERP
Nexus, destacando la inclusidn de la factura electrénica, la adaptacion de su solucion de
gestion a los nueves Modelos Oficiales de Hacienda y la nueva normativa fiscal 2009
Ademas se han incorporado mas de 200 nuevas prestaciones, generadas a partir de las
sugerencias aportadas por sus usuarios y partners tecnolégicos, al tiempo que se han
perfeccionado y ampliado funcionalidades ya existentes para optimizar el uso por parte de
sus clientes.

Con esta nueva version “el ERP Nexus de SIE se ha convertido hoy en dia en una de las
soluciones de gestion empresarial mas competitivas del mercade”, afirma Xavier Ciaurriz,
gerente de SIE, “al tiempo que seguimos manteniendo nuestro posicionamiento de producto
como un ERP de altas prestaciones y un precio muy adecuado para las pymes, muy #
importante en estos momentos de crisis”.

Y porque el actual entorno de dificultad econémica lo exige, en estas jornadas SIE
aprovechara para transmitir a sus partners las acciones y proyectos que el fabricante de
software de gestion esta poniendo en marcha para ofrecer nuevas oportunidades de
negocio al canal, no tan sélo a corto sino también a medio plazo, para salir reforzados todos
Jjuntos de este ciclo de claro retroceso en todos los sectores de actividad

Para Xavier Ciaurriz “es importante transmitir a nuestro canal de distribucién, que ahora no
es el momento de ensayar nuevas férmulas que pasen por restar posibilidades de negocio
al canal, como esta empezando a ocurrir, sino que debemos desarrollar estrategias
conjuntas que beneficien tanto al fabricante como al partner tecnolégico y que ambos salgan
reforzados cuando este ciclo de recesion termine”

Para ayudarles a la transmision de estas estrategias este encuentro de SIE con su canal
contara con la colaboracion de Oriol Amat, Catedratico de Economia Financiera y
Contabilidad y Doctor en Ciencias Econdmicas, ademas de prestigioso articulista y autor de
conocidos libros sobre contabilidad y finanzas que lo han convertido en un referente en el
mundo de |a empresa y de la contabilidad de gestion, En estas jornadas Oriol Amat realizara
una ponencia magistral bajo el titulo “Previsiones de futuro en un entorno de crisis”

También participar&n en el evento SAi, empresa espariola distribuidora del prestigioso CRM
Goldmine y ApeSoft, primer fabricante 100% espafiol en Soluciones de Analisis de fa
Informacion y Cuadro de Mando, que mostraran al canal de SIE sus soluciones de gestion
enlazadas al ERP Nexus, como una opcion de negacio para el canal con la incorporacion de
soluciones tecnolégicas que pueden ayudar a las empresas a minimizar los efectos de la
crisis.

SAi como distribuidor en Espaiia de productos lideres en gestién comercial y de relacién
con clientes, entiende la integracién de Nexus-GoldMine como un paso fundamental para
ofrecer soluciones altamente funcionales y operativas, de modo que los usuarios finales se
beneficien de un valor afadido importanted y ayudarles asi, en la automatizacion de todos
sus procesos de negocio

ApeSoft, desde el ano 1994 ayuda a las pymes a mejorar su rendimiento ofreciendo
soluciones altamente efectivas para el analisis de la informacion, Ia planificacién y la
medicion-despliegue de planes estratégicos, con méas de 4.000 usuarios en 160
instalaciones, operando en otros 10 paises mediante una red de casi una veintena de
partners.

Por su parte SIE presentara las grandes lineas de accion y de posibilidades de generacion
de nuevas oportunidades de negocio para sus partners, tanto en lo referehte a férmulas de
financiacion, como a nuevas oportunidades de venta. Pero el fabricante quiere ir mas alla.
“No podemos caer en el error de centrarnos Gnicamente en obtener resultados inmediatos,
que ahora son importantes”, senala el gerente de SIE, “pero nuestro objetivo es que no
debemos perder de vista el medio plaze y tenemos que aprovechar al maximo todas las
oportunidades posibles para obtener unas claras y diferenciadoras ventajas competitivas
que nos sitlen en una posicién de liderazgo cuando este ciclo econémico acabe, tanto a
nosoiros como a nuestros partners”



