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*»SIE COMPRA EKF’ERT‘_MAN.Q.GEH, FIRMA ESPECIALIZADA EN
"SOFTWARE' DE TPV TACTIL zs/05 2009 13:04:42

El fabricants nacional culmina el proceso de adquisicién de Expert Manager quae se
inicid hace unos dos afos con la compra del 60% de esta compania.

SIE, fabricante espafiol de coftware de gestidn,
ha completads 2 adguisicidn & integraciin de
la empresa Expert Manager, aspecizlizada en
of desarrcllo de softwara para TFW tactll, de la
que ya comprds gl 60% hace dos afios, De esta
farma SIE finaliza un precesa de fusion
paulating que se ha producids en el Bigimo
afie, en consenancia con &l desarrallo definitive
de los dos prodoctos estrella de Expert
Manager dirigides a la restauracicn v al retail.
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Narcis Magrifid y Xavier Cidurriz (en la
foto), maximos responsables de SIE,
explicaron que el proceso de integracidn, que
apinas ha durado unos dos mesas, "ha sido
muy natural ya que ha parmitido a S1E sequir focalizandess grnosu mercads, micntras que
Expery Manager desarrollaba ¢ integraba sus TP can nuestras aplicacionss”.

Can asta aperacion, S1E incarpora 2 su poctfoln una solucidn de gestion TRY especifica para el
=sector de la restauracian v el retail, completando la oferta de soluciones on diverses mencados
varticales, en los que ha ido afianzindose a partir de acuerdes de colaboracidn con otros
desarrelladores pertenecientes a su canal de distribucién cartificado.

Asimisme, Ciduriz 2eegurd que esta operacion no supondra ningln cambio ni
resstructuracidn en la compaiia, va que tode ol personal de Expert Manager se ha
incorporade a la estructura de SIE con toda normalidad v, desde bace un afo y medio, va se
compartian recursos ¥ espadcia fisica.

La adquisicion s2 ha preducids poos despuds de que SIE anunciara la parcial adquisicién de
otra compafiia, Tangram Wirelegg Systems, ecpedialista en soflware de movilidad, En este
sentido, Narcis Magnfid puntualizé que este procesn de adquisiciones *rna responde 2 12
volunkad de adguisicién de cartera de clientes, sino que estames buscands campaiiias
cemplementarias, que fortalezcan nuestra oferta de saluciones, tante modulares oome
verticalas, que permitan 2 nuestro canal e distribucion entrar en nueves nichos de mercado
gue estan beniends un buen potencial de crecimisnto v en el que podemoas ser muy
competitivas, tanto por lo que s refiere a funcionalidadas comn en precio, ¥ mas en estos
mementos e crsis”,




