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Iniciamos este 2011 con un especial de lo que ha sido nuestra
VIl Convencién de Distribuidores. Un broche de oro a un afo
2010 en el que SIE ha vuelto a crecer y se ha posicionado co-
mo la empresa nacional de referencia en el sector del softwa-
re de gestion. Un reconocimiento que se plasmé con el ga-
lardon de la revista Byte a SIE como “el mejor ERP del afio” en

el pasado mes de Abril.

¢Y qué nos depara este 20117
Nuestro objetivo inmediato es
adaptar Nexus ERP a la nueva
normativa sobre la morosidad
y sus diversas etapas de adap-
tacion, para seguir con la ver-
sion 9 de Nexus, que vendra
con nuevas funcionalidades
para seguir manteniendo la
competitividad en su relaciéon
prestaciones-precio y aportan-
do un valor diferencial respec-
to a otras aplicaciones.

Por supuesto, sin variar ni un
apice nuestra politica de venta
exclusiva a través del canal e
incrementando el apoyo co-
mercial y de marketing a todos
nuestros distribuidores, ayu-
déndoles en todas aquellas
operaciones de venta que pre-
cisen.

Por otro lado vamos a aprove-
char las oportunidades de

venta que nos traiga este nue-
vo afo 2011, entre las que
caben destacar la ley de moro-
sidad y el cambio del modelo
de Hacienda 340 que entrara
en vigor a principios de 2012
para todas las empresas.

Y no vamos a dejar de actuar
para incrementar nuestro re-
conocimiento de marca me-
diante la generacién de notas
de prensa e inserciones publi-
citarias en las revistas técnicas
de mayor difusion.

Junto a ello vamos a destinar
importantes recursos de I+D
para acercarnos al modelo de
cloud computing con el lanza-
miento de la préxima genera-
cion de Nexus: SIE ERP Web,
que nos ha de posicionar en el
futuro inmediato. Nos espera
un afo apasionante y de mu-
cho trabajo.
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Nexus ERP ya esta preparado
para la nueva normativa
sobre la morosidad

SIE ya ha adaptado su ERP Nexus
a la nuevas medidas establecidas
en la lucha contra la morosidad
en las operaciones comerciales.

La nueva ley supone cambios
importantes en la facturacion
automatica, en el célculo de los
vencimientos de pago y en la
informacion que deben contener
los ficheros de clientes, provee-
dores y articulos.
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SIE en SIMO Network

SIE ha participado en la presente
edicion de SIMO Network con un
stand de disefio propio, en el que
se presentaron las ultimas nove-
dades de Nexus y nos permitié
poder atender a todos los partners
y distribuidores que deseaban
conocer Nexus
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Obtenga una demostracion
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Nexus en

NE>CUS "sie

Software de Gestion Empresarial

WWW.WEB: ".COM




Pagina 2

Especial Convencion SI
v

SIE PRE
| ONVENCION

Bajo el lema “Unidos por ERP Nexus” SIE celebré el pasado 30 de Noviembre su VIl Convencidn
de distribuidores, en el que mostré a su canal de distribucion los resultados obtenidos en el ano
2010 y adelantd las grandes lineas estratégicas dela Compahia para seguir manteniendo el rit-

mo de crecimiento y la futura evolucién de su ERP Nexus.

La Jornada tuvo lugar en el Hotel Alimara de
Barcelona, a la que acudieron 125 distribui-
dores certificados, venidos de todo el terri-
torio nacional, lo que supuso la presencia
de casi el 50% de su actual canal de distribu-
cioén.

Junto a la presentacién de resultados y a los
proyectos de futuro, nuestros partners tam-
bién tuvieron una muestra de las noveda-
des de la version 9 de ERP Nexus, asi como
un acercamiento a las nuevas soluciones
incorporadas al portfolio de productos de la
compafia.

Esta Convencién ha sido un homenaje y un
reconocimiento a la labor de sus partners y
colaboradores, que en esta ocasion compar-
tieron el protagonismo de la Jornada pre-
sentando modelos de negocio y experien-
cias alrededor de la comercializacién y la
implantacion de Nexus. La Convencién se
cerré con un almuerzo de trabajo y una
animada y divertida competicion de Indoor
Karting en un circuito cerrado y cubierto en
Sant Feliu de Llobregat.

Durante la presentacién institucional los
maximos representantes de SIE confirmaron
un crecimiento en ventas del 12% durante
el afo 2010, animado en gran medida por la
reforma fiscal del nuevo IVA, por el cambio
de politica en los contratos de manteni-
miento y por el cierre de operaciones con
empresas de mayor tamafo y estructura,
muy sensibles al precio en estos momentos
de crisis.

Junto a ello adelantaron la presentacién en
este 2011 de lo que va a ser el paso definiti-
vo de SIE a la modalidad del software como
servicio y al cloud computing con su nuevo
SIE ERP, una solucion disefiada desde cero
para adaptarse a esta nueva tecnologia y

para poder seguir aportando valor a todo su
canal de distribucion con el nuevo aplicati-
vo. Pero eso si, sin olvidar su producto estre-
lla ERP Nexus, que se presentara con mas de
50 nuevas funcionalidades en su version 9.

Y como plato fuerte de la Convencion, se
conto con la ponencia de dos distribuidores
certificados de SIE: Solusoft, de Madrid y AT
Infoserveis, de Barcelona. Dos partners de
diferente estructura, tamafo, operativa y
target de clientes, pero con un rasgo
comun: son empresas de éxito y su modelo
de negocio estd basado en Nexus. Ambas
empresas compartieron sus distintas visio-
nes y metodologias en todo lo referente a la
venta e implantacién de Nexus.

En una segunda parte todos los asistentes
se repartieron en las diferentes mesas de
trabajo. SIE organizé las referentes a la ver-
sion 9 de Nexus y al adelanto técnico de SIE
ERP, asi como la dedicada a las herramientas
de programacién con valor afadido para
entrar de lleno en el Cloud Computing.

En cuanto a las mesas organizadas por los
distribuidores, Solusoft de Madrid presenté

Nexus E-Commerce y Distineo (CMS), Tan-
gram de Tarragona su solucién para almace-
nes Nexus E-Pack Lite y Ukabi de Euskadi la
ultima incorporacion al portfolio de solucio-
nes verticales de SIE : Nexus Proyectos de
Fabricacion.

También se contaron con mesas de trabajo
desarrolladas por diversos colaboradores de
SIE. Como ya va siendo tradicional en nues-
tras Convenciones, se conté con la colabo-
racion de Microsoft, que presentd su nueva
plataforma Windows Azure.

El fabricante de software de movilidad
Far&Soft mostré sus diferentes soluciones y,
como colaboracién especial, también se
conté con la empresa Poliedric, liderada por
Magali Benitez, y especialista en posiciona-
miento y obtencién de resultados comercia-
les y generacién de oportunidades de venta
a través de Internet.

Tras las mesas de trabajo se procedi6 a la
entrega de los primeros premios SIE en re-
conocimiento al trabajo realizado por nues-
tro canal de distribucion en diversos cam-
pos y areas de trabajo.

iQuieres saberlo todo sobre la VIl Convencion de Distribuidores de SIE?

Entra en la web de la Convencion: www.convencionsie2010.webnode.es




Especial Convencién SIE _ Pagina 3

Contigo

un (;l(l"

La ponencia de Solusoft

Y la de IT Infoserveis




Especial Convencion SIE Pagina 4

Se conceden los primeros premios SIE 2010

La Convencidn de este ano tenia como lema “Unidos por ERP Nexus” en homenaje a nuestros
partners.. Y que mejor reconocimiento que recompensar publicamente el trabajo y esfuerzo de
aquellos miembros de nuestro canal de distribucidon que han apostado especialmente por SIE y
por Nexus durante este dificil ano 2010.

Premio a la proactividad con Nexus a: Premio a la mejor empresa consultora a:
TAGG VALLES SOLUSOFT

PREMIOS

IE

Premio por la mayor implantacién a: Premio al mejor distribuidor 2.0 a:
VISIO D’ENGINYERIA NEURONA SISTEMAS

LOS COMPONENTES DEL JURADO

=

Premio a la mayor cartera de clientes a: Premio a la mejor integracion a:
APEN CENTRE INFORMATIC CUAM

Premio a la proactividad con Nexus a: Premio a la mejor integracion a:
POOL INFORMATICO EMPRESARIAL JNC SISTEMAS INFORMATICOS
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Las mesas de trabajo de la Convencion

Nexus version 9.
El futuro inmediato

Jordi Escola, Director de Programacién de SIE,
present6 las novedades de la version 9 de Nexus
y de SIE ERP, la nueva generacién de Nexus en
Cloud Computing, explicando las principales
funcionalidades y ventajas que se incluyen en la
‘ | nueva version.

En esta versién 9 se ha dado mucho énfasis a la mejora de la usabili-
dad para optimizar la experiencia de usuario y a la actualizacién de la
aplicacion a las nuevas normativas contables y fiscales.

Sin olvidar por ello la incorporacién de mas de 50 nuevas funcionali-
dades y la mejora de prestaciones ya existentes. Entre ellas podemos
destacar la aplicacion de la nueva ley sobre la morosidad, la defini-
cién por parte del usuario de los balances y cuentas de resultados, la
adecuacion de la factura electronica y la firma digital a la version 3.2
de Facturae o al incorporacion del cédigo GS1 128 en la entrada de
documentos.

También se ha incorporado un nuevo sistema de transferencia de
documentos entre empresas que trabajen con Nexus, mediante la
definicién de un formato XML.

De esta manera la version 9 de Nexus sigue manteniendo una de sus
principales ventajas: su competitiva relacién prestaciones-precio,
haciéndolo un producto muy adecuado para pymes de cualquier
tamano y actividad, gracias a su versatilidad y a las multiples funcio-
nalidades incorporadas.

Nuevas tendencias en el desarrollo
de Nexus

Javier Lépez, del Departamento de Programa-
cién de SIE, se encargd de esta mesa de trabajo
con un interés especial para los desarrolladores.
En el transcurso de la ponencia se expuso la
arquitectura y el enfoque que se estd dando a
las herramientas de valor afadido.

El leiv motiv de la mesa de trabajo consistié en la creaciéon de un
entorno de desarrollo Unico, con el objetivo de facilitar el acceso a
todas las herramientas de programacion, al tiempo que integrarlas
mas entre si.

Al mismo tiempo se realiz6 una completa exposicién de la tecnolog-
fa que se va a utilizar para el desarrollo de SIE ERP web, principal-
mente Framework .NET 4, C#, Windows Communication Fundation
(WCF), Windows Presentation Fundation (WPF) y Blend.

Junto a ello se presté capital importancia al entorno de desarrollo de
la aplicacién y la administraciéon de la misma. Desde la definicién de
pantallas e informes , a la importacién y exportaciéon de datos, hasta
la gestion de la seguridad y la parametrizacion de la aplicacién, tanto
de los datos generales como de las selecciones.

La charla se cerré con una comparativa de lo que supone la nueva
tecnologia empleada para SIE ERP respecto a la utilizada actualmen-
te en Nexus. Acto seguido se realizé una demo con la prueba beta de
SIE ERP Web que se habia preparado para esta Convencién y que se
dejé a disposicion de los partners para realizar pruebas.

Nexus E-Pack Lite
Gestion de almacenes

Nexus E-Commerce y Distineo
Venta on-line y contenidos

Xavier Gutierrez, Director Comercial de Tangran
Wireless Systems, mostré a los asistentes Nexus E-
Pack Lite, el sistema de gestidon para automatizar
cualquier almacén que pueda utilizar cédigos de
barra en todos sus procesos: desde la recepcién
de materiales al inventario.

Para apoyar la presentacién del producto se presenté el caso de éxi-
to de su implantacién en Hermex Ibérica, en la que intervino el Sr.
Jaume Bofill, Director de Logistica de Hermex.

El proceso de implantacion de E-Pack Lite en la empresa ha permiti-
do una reduccién de costes de casi 12.000 € anuales, frente a la inver-
sion realizada de 25.000, por lo que su amortizacion es realmente
rapida.

Nexus E-Pac Lite ha supuesto para Hermex una reduccién de errores
del 3% al 0,8% en un trafico con 17.000 expediciones anuales, asi
como una reduccion importante del coste del transporte.

Ademds y como mejoras que se consiguen con Nexus E-Pack Lite,
Xavier Gutierrz sefalé el aumento de la fiabilidad en el stock, la reali-
zacién de inventarios fisicos, la reorganizacion efectiva del almacény
la diferenciacion en el servicio que supone la nueva organizacion del
trabajo en la actividad logistica. E-Pack Lite también forma parte del
portfolio de productos verticales de SIE, generalmente desarrollados
por los propios distribuidores.

Manuel Moreno, Director Comercial y Angel Blan-
co Director de Gestién empresarial de Solusoft
ensefaron sus soluciones web para la publicacién
de Catdlogos de Productos. Fueron Nexus E-
Commerce y Distineo como herramientas on-line

Nexus E-Commerce es la solucion de comercio electronico que per-
mite gestionar la venta de productos on-line en todos sus procesos,
de una forma 4gil y eficaz.

Distineo es su nuevo gestor de contenidos (noticias, eventos, videos,
proyectos, productos, redes sociales, posicionamiento...) que
ademas de publicar la informacién de la empresa, permite editar los
productos seleccionados en Nexus. Las ventajas que supone adaptar
el negocio tradicional se centran en la apertura de nuevos canales de
ventas sin barreras geogréficas ni horarios, un ahorro de costes en el
proceso comercial y administrativo y una completa diferenciacion.

La mesa de trabajé finalizé con la presentacion de algunos casos de
éxito de ambas soluciones que ya han sido llevados a la red de la
mano de esta empresa madrilefa.

Entre los casos de éxito destaco el de Esportissim, una tienda web de
material deportivo, que integra la tipica tienda on-line con blogs,
apartados de noticias, actualidad, etc., dotandolo de contenidos de
calidad mas alla de lo que es una tienda on-line convencional.
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Las mesas de trabajo de la Convencion

Nexus Gestion de Proyectos para
Fabricacion

Ander Gogorza, Gerente de Ukabi y Xabier
Goneaga, Responsable de Desarrollo, pre-
sentaron en la Convencion la ultima solucién
vertical integrada en el portfolio de produc-
tos de SIE: Nexus Gestiéon de Proyectos para
Fabricacion.

Esta nueva herramienta permite a las pymes
optimizar toda la operativa relacionada con
la creacién de componentes, estructuras,
etc. al tiempo que asegura la trazabilidad de
los documentos generados y una mayor
eficacia en todo el proceso de produccién de

la empresa.

Con la aplicacién podemos tener informacion real y al momento de
los costes previstos y los reales, asi como la situacion del proyecto y
un control sobre los trabajos por operario y por mdquina, aumentan-
do la productividad y rentabilidad de la empresa.

Nexus Gestion de Proyectos para Fabricacién es ideal para pymes y
micropymes de los sectores de la caldereria, la mecanizacion de pie-
zas, montajes eléctricos y fabricacion de maquinaria.

Ademads esta integrado completamente con las diversas soluciones
ERP de Nexus, lo que le confiere una gran potencia y un valor afadi-
do por la gestion integral de toda la empresa desde una misma inter-
faz, ganando agilidad y eficacia en todos los procesos de trabajo.

Soluciones preventa y autoventa
de ultima generacién

Domenec Cots, Gerente de Far & Soft, fue el en-
cargado de presentar sus soluciones de preventa
y autoventa de ultima generacion. Un software
especialmente disefiado para agilizar la tramita-
cién de pedidos en el mismo momento en que
este se producto.

Las soluciones de movilidad de Far & Soft estan adaptadas a los ulti-
mos modelos de dispositivos moviles, bien sean PDAs, Smartphone,
UMPC o Tablets PC.

Con 10 anos de experiencia en el sector esta empresa ha estado
adaptdndose constantemente a los cambios velocisimos que se han
producido en los dispositivos méviles en los ultimos afnos y ya estan
trabajando para adaptar sus soluciones de movilidad a los ultimos
modelos del mercado.

Ademéds la empresa asegura totalmente un soporte técnico de cali-
dad, asi como nuevos desarrollos y un continuo Update de los pro-
ductos, asegurando su vigencia y operatividad.

Con los dispositivos de Far & Soft se asegura que las aplicaciones ERP
de Nexus pueden interactuar con las soluciones de movilidad y las
empresas pueden aprovechar enteramente todo el potencial de su
software de gestion.

Un producto que cada vez tienen mayor demanda y aceptacién por
parte de las pymes.

Windows Azure, un paseo por la
nube junto a Microsoft

Luis Panzano, Partner Development Advisor
de Microsoft Ibérica, nos ensefio la ultima
novedad del gigante informatico: Windows
Azure. La nueva plataforma interoperable
que acerca a usuarios y desarrolladores al
entorno cloud computing, pudiendo des-
arrollar su actividad y gestionar sus aplica-
ciones desde los datacenters de Microsoft, abriendo nuevas oportu-
nidades de negocio.

Con Windows Azure se puede reducir el tiempo de comercializacién
y adaptacién a medida que aumenta la demanda de sus servicios, ya
que nos ofrece una plataforma que es facil de implementar con su
entorno actual.

La presentacidn se basé en la premisa de que la informética cloud
computing ha venido para quedarse. Ejecutar aplicaciones en PC
dentro de un centro de datos con acceso desde Internet puede traer
muchas ventajas. Y este es el objetivo de Windows Azure: ofrecer un
cambio de paradigma en ahorro de costes, agilidad, escalabilidad y
alcance global de la que se pueden beneficiar tanto las empresas
como los propios desarrolladores que pueden tener en la plataforma
una importante fuente de desarrollo de negocio.

Ademas la plataforma permite a los desarrolladores crear aplicacio-
nes para usuarios comerciales o consumidores. Todos tienen cabida
en la nueva plataforma de Microsoft.

Marketing digital en 10 ideas.
Consigamos clientes en Internet

Magali Benitez, co-fundadora y Directora
de Cuenta de Poliedric (agencia de marke-
ting on-line) explicé a nuestros distribuido-
res como Internet ha revolucionado la for-
ma en que las empresas se acercan al mer-
cadoy a sus clientes reales y potenciales.

En su interesante ponencia descubrié a los asistentes como la red se
puede convertir en un aliado de nuestra empresa, para rentabilizar
nuestras acciones comerciales y poder obtener asi, mayores benefi-
cios.

Nada escapé del analisis de Magali. Publicidad on-line, campanas de
Adwords, herramientas de andlisis y monitorizacién, etc. Acompana-
da por multiples ejemplos de casos de éxito de empresas en lared, la
responsable de Poliedric describié con precisiéon como Internet pue-
de convertirse en una eficaz arma de venta en un mercado suma-
mente competitivo.

Y por supuesto, un montén de consejos practicos para tener una
web “vendedora”, interactiva y continuamente cambiante, en la que,
aparte de productos, tenemos que ofrecer valor y experiencias al
usuario.

Una mesa de trabajo tremendamente practica, muy entendible y
pedagdgica, ya que las ideas apuntadas por Magali pueden ser apli-
cables desde el primer momento por cualquier pyme.,
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SIE particip6 en SIMO Network, la mayor feria
tecnoldgica de Espana

SIE participd en la nueva edicion de SIMO Network, que tuvo lugar los dias 5, 6 7 7 de Octubre,
en el Parque Ferial Juan Carlos | de Madrid. Con su presencia la compania ha apostado con deci-
sién en esta Feria Tecnolégica de renombre internacional en nuestro pais.

En la presente edicion, claramente orientada a los profesionales de las
TIC y al canal de distribucién, SIE presenté su ERP Nexus, asi como las
ultimas novedades incorporadas, entre las que podemos destacar un
completo médulo de Business Intelligence (Bl) que dota al ERP de
potentes herramientas de ayuda a la toma de decisiones.

Situados en el Pabelléon 10, stand 10E03 del recinto Ferial, también

mostramos Nexus Néminas como la ultima aplicacién incorporada a *

nuestro portfolio de productos.

Pero SIMO Network también ha sido el marco ideal para adelantar las
futuras novedades que SIE lanzara al mercado durante el ano 2011.
Entre ellas destacd la version 9 del ERP Nexus, con mas de 50 nuevas
funcionalidades. Y también ocupé un lugar importante en esta Feria
un primer avance de lo que serd en breve la nueva generacién de su
ERP, SIE ERP Web, con la que la Compafiia entrara de lleno en el mer-
cado de las aplicaciones via Internet y Cloud Computing.

Para los gerentes de SIE, Xavier Cidurriz y Narcis Magriia, “la ya tradi-
cional participacion durante los ultimos afios de SIE, responde a la
importancia que tiene para las companias tecnoldgicas el disponer de
un punto de encuentro con el canal de distribucién, un pilar impor-
tante en la estrategia empresarial de SIE, ya que comercializamos
nuestro ERP Nexus exclusivamente a través del canal. SIMO, por tanto,
es un referente para mostrar a los distribuidores nuestra forma de
trabajar, nuestros productos y las posibilidades de negocio que supo-
ne para el canal trabajar junto a nosotros”.

El establecimiento de sinergias que ofrece SIMO Network entre fabri- @
cantes y distribuidores es lo suficientemente importante como para K

que SIE, con un canal de distribucion formado por mas de 250 part-
ners certificados y repartidos por toda la geografia nacional, acuda a
este Feria, que estamos convencidos que se ira consolidando como
uno de los puntos de encuentro mds importantes del sector tecnoligi-
co espanol.

Y prometemos volver en la préxima edicion.

Ver para creer

Despedidos por practicar sexo en el trabajo

Dos trabajadores de una pizzer-
fa de la localidad britanica de
Manchester han sido despedi-
dos por dedicarse al deporte
del fornicio en el interior del
local cuando éste ya estaba
cerrado.

Esto no seria novedad sino
fuera porque la fogosa pareja.,
en lugar de buscar un sitio pri-
vado lo hicieron en el lugar de
atenciéon al publico, lo que
motivd que pudieran ser ob-
servados a través del cristal

luminoso de la pizzeria, crean-
do una gran acumulaciéon de
curiosos en la calle, que incluso
tomaban fotografias de la pare-
ja en plena accion.

Un portavoz de la pizzeria ha
explicado que los dos emplea-
dos “han sido despedidos por
conducta inapropiada”.

Vale, de acuerdo. Pero seguro
que nunca han tenido tantos
clientes haciendo cola en la
entrada de la pizzeria.

El personal de SIE

Gloria Cervello
Marketing

Gloria es la encargada principal
de la gestion de contenidos del
site de SIE, de los blogs Siepress
y Comunidad Nexus de la em-
presay de Twitter, asi como del
resto de redes sociales.

Ademas colabora intensamente
en la organizacion de jornadas
y asistencias a Eventos, Ferias y
Convenciones, que SIE realiza a
lo largo del afo.
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SIE adapta su ERP Nexus a la nueva normativa
contra la morosidad

SIE ya ha adaptado su ERP Nexus a la Ley 15/2010, de 5 de Julio, de modificacion de la Ley 3/2004, por la
que se establecen medidas de lucha contra la morosidad en las operaciones comerciales.

Estas medidas, a grandes rasgos, limitan los
plazos de pago a 60 dias para las empresas
privadas y a 30 para las administraciones
publicas, estableciendo un calendario de
adaptacién paulatina a la nueva normativa,
que entrarad definitivamente en vigor el 1 de
Enero de 2013.

La aplicacion de la ley se hara

de forma paulatina hasta su de-
finitiva aplicacion en 2013

Esta norma implica adaptar el software de
gestion, ya que su aplicacidn supone cambios
importantes en la facturacion automatica, en
el calculo de los vencimientos y en la informa-
cién que deben contener los ficheros de clien-
tes, proveedores y articulos.

A partir de la entrada en vigor de la ley, que es
ya, los vencimientos de pago se calcularadn a

partir de la fecha de entrega del producto o
servicio y ya no sera desde la fecha de emision
de la factura.

También se ha adecuado la aplicacion a las
politicas de dias de pago y de los periodos de
no pago de clientes y proveedores (como
puede ser el periodo vacacional), lo que pue-
de reportar algun problema de cumplimiento
con la nueva normativa, al exceder el niimero
maximo de dias permitidos.

LY Chitiv
i

Con esta nueva ley ya no se podran facturar
albaranes de un periodo superior a 15 dias,
afectando a la operativa de la facturacidn
automatica. tener, a partir de ahora, distintos plazos de
pago que deberan respetarse en todo mo-
De igual manera deberdn introducirse nuevos mento.
campos de informacién en las distintas fichas
de clientes y proveedores, ya que deberdn
clasificarse estos por tres categorias diferen-
tes: si son empresas privadas, administracio-
nes publicas o empresas del sector de la cons-

truccion, ya que cada una de ellas pasar a

Por ultimo, en las distintas fichas de los arti-
culos deberemos también reflejar si el pro-
ducto es fresco, perecedero o no, ya que la
nueva ley establece para los primeros un uni-
co plazo de pago de 30 dias.

COMUNIDAD Hﬂlls

Blog técnico de SIE PI'\GQ-I‘BI'I'IECIGI'I

{Quieres “salir” en ]a Comunidad?-

Después de casi dos afos de consejos, noti-
cias, herramientas y trucos para sacar el maxi-
mo provecho a tu software de gestion Nexus,
hoy podemos decir que la Comunidad Nexus
ha superado nuestras expectativas. Con casi
30.000 visitas, mas de 20 autores y algo mas
de un centenar de suscriptores, creemos que
ha llegado el momento de hacer que nuestros
distribuidores también sean los protagonistas.

Por eso nos gustaria contar con tu participa-
Cién activa en nuestro blog. ;Y como se puede
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participar? Muy facil; con un comentario, co- necesites. Empieza el 2011 con un post en tu
mo muchos de nuestros partners ya hacen, comunidad, la Comunidad Nexus. Puedes
proponiendo un tema del que te interese que enviarnos las ideas que se te ocurran o tus
nuestros programadores escriban, o mucho posts por e-mail a sie@websie.com con tus
mejor aun: escribiendo un post sobre tu mejor datos personales: nombre, empresa, e-mail de
caso de éxito, una novedad del sector relacio- contacto y twitter, si eres usuario.

nada con Nexus, un truco, una DLL que quie-
ras compartir...

Queremos convertir la Comunidad Nexus en
un espacio para compartir conocimientos, y
Y si lo tuyo no es escribir, no te preocupes, en experiencias .
eso nuestro departamento de Marketing y

Comunicacion te echard una mano o las que iTe esperamos!

CONOZCA LAS VENTAJAS DE FORMAR PARTE DEL CANAL

DE DISTRIBUCION DE SIE

Pdongase en contacto con nuestro departamento comercial y le
informaremos sobre nuestras soluciones de gestion, de precios
realmente competitivos y de margenes para el distribuidor.

Tel:9341092 92
comercial@web:ic.com




